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,Mafarbeit ist unser

Stalatube: Ein Synonym fur Qualitat und Innovation

Mit der Markteinfithrung der I-Trager hat Stalatube einen weiteren Meilenstein erreicht.
Das finnische Unternehmen kann nun nicht nur eine breite Palette an Hohlprofilen aus
Edelstahl, Duplex und Lean Duplex anbieten, sondern auch eine komplette Bandbreite
bautechnischer Produkte. In Kombination mit umfangreichen Serviceleistungen und maf3-
geschneiderten Kundenlosungen hat sich Stalatube zum ,,One-Stop-Shop“ fiir Kunden aus
unterschiedlichsten Industrien entwickelt. Der Innovationsdrang und der unermiidliche
Einsatz fiir die Kundenzufriedenheit zahlen sich aus — ebenso wie Schritte in neue Markte.

Marketing-Direktor Sami Packalén

Stalatube kann auf mehr als
40 Jahre Erfahrung zurlck-
greifen. Das Unternehmen
hat sich im Laufe dieser
Jahrzehnte zu einem renom-
mierten Hersteller hochwer-
tiger Hohlprofile entwickelt.
Dazu zahlen unter anderem
quadratische und rechtecki-
ge gekantete Konstruktions-
rohre, Flachstabe und Tra-
gerprofile; alle Produkte sind
sowohl in Standardausfuh-
rungen als auch in kunden-
spezifischen Abmessungen
erhaltlich.

Das Produktportfolio wurde
im Laufe der Zeit schrittweise
erweitert, um die steigenden
Anforderungen der Kunden

. Fotos (8): Stalatube

zu erfullen. Dabei geht Stala-
tube schnell auf Trends und
Marktentwicklungen ein. ,Wir
gehoren nicht zu den Unter-
nehmen, die eine begrenzte
Anzahl von Standardproduk-
ten in groflen Mengen her-
stellen, um diese dann zu
verkaufen®, erklart Marke-
ting- Direktor Sami Packalén.
LStattdessen orientieren wir
uns an den tatsachlichen Be-
dirfnissen der Kunden und
entwickeln mafdgeschneider-
te Losungen. Als Ergebnis
dieser Philosophie verflugen
wir heute Uber die weltweit
breiteste Palette an hochwer-
tigen bautechnischen Pro-
dukten.”

Lean Duplex

Stalatube gehérte vor zehn
Jahren zu den ersten Unter-
nehmen, die Hohlprofile
aus Lean Duplex hergestellt
haben - mit Erfolg: Die Pro-
dukte aus diesem Werkstoff
haben sich in den unter-
schiedlichsten Anwendun-
gen bewahrt, insbesondere
in anspruchsvollen Baupro-
jekten. ,Wir beobachten,
dass Schwarzrohre zuneh-
mend durch Lean Duplex
und andere Spezialstahle
ersetzt werden”, berichtet
Packalén. ,Die Werkstoffe
zeichnen sich nicht nur
durch hohere Festigkeit
aus, enthalten weniger Ni-
ckel und bieten einen star-
keren Korrosionswiderstand,
sondern sind auch deutlich
gunstiger, wenn man den
gesamten Lebenszyklus be-
trachtet.”

Standard”

Das Laserschneiden ist einer von vielen Services, mit dem Stalatube
seinen Kunden ermdglicht, die Produkte ganz nach ihren Bedirfnissen
anzupassen.

Kunden, damit sie die
immer strengeren Anforde-
rungen an Umweltschutz
und Sicherheit erfillen kon-
nen. Dank dieser Anstren-
gungen sind wir heute der
einzige Produzent, der Uber
die Kompetenz und die Res-
sourcen verfugt, Endpro-
dukte fur Anwender aus der
Busindustrie zu liefern,
sagt Packalén. Zu diesen
Produkten zahlen Kompo-
nenten fur die Fahrgestelle
und Rahmen wie Rohre
und Sonderanfertigungen.
Stalatube verwendet dabei

Kernmarkte

Die Produkte des Unterneh-
mens sind mittlerweile fir
eine Reihe von Industrien un-
verzichtbar geworden - ins-
besondere, wenn die Anwen-
dungen in einem korrosiven
oder anderweitig anspruchs-
vollen Umfeld erfolgen. Dazu
zahlen Maschinenbau, Trans-
port, Bauwesen, alle Formen
der Prozessindustrie, Energie
sowie Ol und Gas. ,GroRpro-
jekte in der Nordsee sind
gute Beispiele fir unser lang-
jahriges Engagement in der
Ol- und Gasindustrie*, betont

,Wir orientieren uns an den tatsachlichen Bediirfnissen der Kunden und entwickeln
mafdgeschneiderte Losungen. Als Ergebnis dieser Philosophie verfiigen
wir heute liber die weltweit breiteste Palette an hochwertigen

Bus-Rahmen

Vor diesem Hintergrund
Uberrascht es nicht, dass
sich Stalatube zum Welt-
marktfihrer in der Liefe-
rung von Hohlprofilen far
die Bus- und Reisebusindus-
trie entwickelt hat. Die Her-
stellung dieser Produkte ist
somit ein Wachstumsmotor
flr Stalatube geworden. Vor
knapp zehn Jahren hat sich
das Unternehmen in diese
Branche begeben - und bei
Null angefangen. Dank jahr-
licher Wachstumsraten von
zehn Prozent besitzt Stala-
tube heute einen Marktan-
teil von rund 50 Prozent.
Die Eroberung eines so gro-
3en Marktanteils in so kur-
zer Zeit erforderte inten-
sive Produktentwicklung und
gute Kontakte in den Markt.
Wir entwickeln kontinuier-
lich neue LOsungen und
investieren in Forschung
und Entwicklung flir unsere

bautechnischen Produkten.”

sowohl klassische ferriti-
sche Edelstahle als auch
Lean Duplex, wodurch
besonders leichte Busse
hergestellt werden kénnen.
Lean-Duplex ist den Materi-
alien C-Stahl und Alumi-
nium nicht nur hinsichtlich
Lebenszykluskosten, Festig-
keit und Korrosionsbestan-
digkeit Uberlegen, sondern
auch in puncto Umwelt-
freundlichkeit. Die Leichtig-
keit des Materials hilft bei
der Reduzierung der Kraft-
stoffkosten, der Erh6éhung
der Fahrgastkapazitat und
der Verminderung des oko-
logischen  Fufabdruckes.
Auch wenn bislang weltweit
nur eine relativ geringe
Anzahl von Bussen aus
hochfestem Edelstahl gefer-
tigt ist, rechnet Stalatube
aufgrund der maoglichen
Gewichtseinsparungen mit
weiterem Wachstum in die-
sem Bereich.

Packalén. ,Stalatube hat
Hohlprofile aus Edelstahl fur
den Bau mehrerer Olplattfor-
men geliefert, beispielsweise
fir das aktuelle Johan Sver-
drup-Projekt. Die fur dieses
Projekt gelieferten Produkte
reichen von mittellangen bis
zu sehr langen Hohlprofilen.
Projekte wie dieses zeigen
klar unsere Fahigkeit, Kom-
plettpakete zu liefern und
mittels unserer umfangrei-
chen Produktpalette und un-
seres Engagements mafige-
schneiderte Lésungen zu
entwickeln.”

Stalatube verflgt ebenfalls
Uber viele Jahre Erfahrung
in der Energiebranche, die
sich durch einen hohen Be-
darf an Edelstahlprodukten
auszeichnet, vor allem an
tragenden Bauteilen und
Maschinenrahmen. Die
hochfesten Hohlprofile von
Stalatube sorgen dafur,
dass diese leichter werden,

|-Trager vervollstandigen Stalatubes Angebot an bautechnischen Produkten.



wodurch Material- und Ver-
arbeitungskosten einge-
spart werden kdnnen.

Neue Chancen

Einerseits erweitert Stalatu-
be kontinuierlich den Kun-
denkreis in bestehenden
Markten, andererseits sucht
das Unternehmen Chancen
in ganzlich neuen Industrie-
zweigen. ,Zu den interessan-
ten Branchen zahlen wir die
Solarenergje”, verrat Pack-
alén. ,Viele Sonnenkraftwer-
ke befinden sich in an-
spruchsvollen Umgebungen
wie Wusten, wo die Kombi-
nation aus starken Sand-
stirmen und salzhaltiger
Meeresluft die perfekten Be-
dingungen flr Korrosion bil-
det. Unsere Produkte eignen
sich perfekt fur Konstruktio-

geschneidert ist unser Stan-
dard, das ist eindeutig unse-
re Kernkompetenz*, bekennt
Packalén. ,Unsere Technolo-
gie, Expertise und Erfahrung
stehen zu 100 Prozent unse-
ren Kunden zur Verflgung.
Wir bieten technische Unter-
stitzung, fuhren die ge-
wunschten Tests durch und
sorgen flr die Iuckenlose
Dokumentation gemaf Pro-
jektstandards. Wir beraten
bei der Auswahl der optima-
len Werkstoffe und schnei-
den Rohre mit unsern Laser-
anlagen auf das gewlinschte
MaR. Bei Kundenprojekten
Ubernehmen wir den gesam-
ten Prozess von der Herstel-
lung bis zur Lieferung der
einbaufertigen Produkte auf
die Baustelle. Auerdem un-
terstltzen wir bei der Suche

Viele Olplattformen in der Nordsee sind aus Edelstahl-Hohlprofilen von Stalatube gebaut.

»Wir entwickeln kontinuierlich neue Lésungen und investieren in Forschung und
Entwicklung fiir unsere Kunden, damit sie die immer strengeren Anforderungen
an Umweltschutz und Sicherheit erfiillen konnen.“

nen, die Sonnenkollektoren
tragen. Weitere Potenziale
sehen wir im Projektge-
schaft, insbesondere in den
Bereichen Meerwasserent-
salzung und Wasserbehand-
lung. Wassermangel ist ein

Gekantete Profile

Problem, das weltweit auf-
tritt, und zu dessen LOsung
wir beitragen kdnnen.”

Maf3geschneidert
Was ist die Kernkompetenz
des Unternehmens? ,Maf-

nach der idealen Balance
zwischen Kosten und Ge-
wicht. Falls unsere Kunden
Fragen zur Verarbeitung
oder zum SchweiRen haben,
stehen wir gerne mit Rat und
Tat zur Seite. Daflir arbeiten

wir mit renommierten Inge-
nieuren und Architekten zu-
sammen.”

Innovativ und kreativ
Zudem steht Stalatube sei-
nen Kunden bei der Produkt-

wahl mit der Modellierungs-
software ,Tekla 3D Structure”
zur Seite. Packalén be-
schreibt die Vorteile des inno-
vativen und kreativen Tools:
,Diese Software ermdglicht
es unseren Kunden, unsere
komplette  Angebotspalette
herunterzuladen, ihre Bedurf-
nisse mit unserem Produkt-
sortiment abzugleichen und
schlielich in der Sicherheit
der virtuellen Umgebung her-
auszufinden, was fur sie in
einer konkreten Situation am
besten geeignet ist. Dieses
zusatzliche Service-Angebot
kann als ein direktes Ergeb-
nis unserer ausfuhrlichen Ge-
sprache mit Konstrukteuren
betrachtet werden, die wir
daruber fuhrten, wie man den
Gestaltungsprozess mit Edel-
stahl noch besser umsetzen
konnte. Jetzt, wo das Pro-
gramm erhaltlich und voll ent-
wickelt ist, zeigen wir den
Konstrukteuren und Ingeni-
euren die vielen Vorteile der
Edelstahlverwendung in ih-
rem Bereich.”

Service und Zuverlassigkeit
Das Wirtschaftsklima und
der harte Wettbewerb aus
Asien haben viele Unterneh-
men dazu gezwungen, sich
an die neuen Marktbedin-

gungen anzupassen - entwe-
der durch die Entwicklung fri-
scher Business-Strategien
oder durch die Starkung der
zentralen Unternehmenswer-
te. Auch wenn er einraumt,
dass auch Stalatube nicht
immer vollig immun gegen
die noch immer andauern-
den Krisen gewesen ist, of-
fenbart Packalén im gleichen
Atemzug stolz die Geheimnis-
se des Unternehmenserfol-
ges beim Uberwinden der
herausfordernden Zeiten:
L,Unsere Strategie bestand
darin, noch flexibler zu sein,
uns noch besser zu speziali-

sieren und uns noch starker
auf die Herstellung mafige-
schneiderter Produkte zu fo-
kussieren. Ebenso durfte die
Tatsache entscheidend sein,
dass wir auch weiterhin gro-
Ben Wert auf Kundenservice
und Zuverlassigkeit legen,
was zwei Schlusselfaktoren
im Wettbewerb sind.“

In Verbindung mit einer
breiten Palette hochqualita-
tiver und innovativer Pro-
dukte bildet dieser Ansatz
beste Aussichten flr eine
erfolgreiche Zukunft.

Matjaz Matosec

KCI Events HiT3

Our KCl live team organises targeted events, both globally and regionally, where professionals can meet and exchange ideas and information.
These platforms include conferences, summits, seminars, exhibitions, master classes and plant tours, often augmented with social events.
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