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Stalatube: Ein Synonym für Qualität und Innovation

„Maßarbeit ist unser Standard”

SPOTLIGHT ON

Mit der Markteinführung der I-Träger hat Stalatube einen weiteren Meilenstein erreicht. 
Das finnische Unternehmen kann nun nicht nur eine breite Palette an Hohlprofilen aus 
Edelstahl, Duplex und Lean Duplex anbieten, sondern auch eine komplette Bandbreite 
bautechnischer Produkte.  In Kombination mit umfangreichen Serviceleistungen und maß-
geschneiderten Kundenlösungen hat sich Stalatube zum „One-Stop-Shop“ für Kunden aus 
unterschiedlichsten Industrien entwickelt. Der Innovationsdrang und der unermüdliche 
Einsatz für die  Kundenzufriedenheit zahlen sich aus – ebenso wie Schritte in neue Märkte.
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Stalatube kann auf mehr als 
40 Jahre Erfahrung zurück-
greifen. Das Unternehmen 
hat sich im Laufe dieser 
Jahrzehnte zu einem renom-
mierten Hersteller hochwer-
tiger Hohlprofile entwickelt. 
Dazu zählen unter anderem 
quadratische und rechtecki-
ge gekantete Konstruktions-
rohre, Flachstäbe und Trä-
gerprofile; alle Produkte sind 
sowohl in Standardausfüh-
rungen als auch in kunden-
spezifischen Abmessungen 
erhältlich.
Das Produktportfolio wurde 
im Laufe der Zeit schrittweise 
erweitert, um die steigenden 
Anforderungen der Kunden 

zu erfüllen. Dabei geht Stala-
tube schnell auf Trends und 
Marktentwicklungen ein. „Wir 
gehören nicht zu den Unter-
nehmen, die eine begrenzte 
Anzahl von Standardproduk-
ten in großen Mengen her-
stellen, um diese dann zu 
verkaufen“, erklärt Marke-
ting- Direktor Sami Packalén. 
„Stattdessen orientieren wir 
uns an den tatsächlichen Be-
dürfnissen der Kunden und 
entwickeln maßgeschneider-
te Lösungen. Als Ergebnis 
dieser Philosophie verfügen 
wir heute über die weltweit 
breiteste Palette an hochwer-
tigen bautechnischen Pro-
dukten.”

Lean Duplex
Stalatube gehörte vor zehn 
Jahren zu den ersten Unter-
nehmen, die Hohlprofile 
aus Lean Duplex hergestellt 
haben – mit Erfolg: Die Pro-
dukte aus diesem Werkstoff 
haben sich in den unter-
schiedlichsten Anwendun-
gen bewährt, insbesondere 
in anspruchsvollen Baupro-
jekten. „Wir beobachten, 
dass Schwarzrohre zuneh-
mend durch Lean Duplex 
und andere Spezialstähle 
ersetzt werden”, berichtet 
Pack alén. „Die Werkstoffe 
zeichnen sich nicht nur 
durch höhere Festigkeit 
aus, enthalten weniger Ni-
ckel und bieten einen stär-
keren Korrosionswiderstand, 
sondern sind auch deutlich 
günstiger, wenn man den 
gesamten Lebenszyklus be-
trachtet.“

Bus-Rahmen
Vor diesem Hintergrund 
überrascht es nicht, dass 
sich Stalatube zum Welt-
marktführer in der Liefe-
rung von Hohlprofilen für 
die Bus- und Reisebusindus-
trie entwickelt hat. Die Her-
stellung dieser Produkte ist 
somit ein Wachstumsmotor 
für Stalatube geworden. Vor 
knapp zehn Jahren hat sich 
das Unternehmen in diese 
Branche begeben – und bei 
Null angefangen. Dank jähr-
licher Wachstumsraten von 
zehn Prozent besitzt Stala-
tube heute einen Marktan-
teil von rund 50 Prozent.
Die Eroberung eines so gro-
ßen Marktanteils in so kur-
zer Zeit erforderte inten -
sive Produktentwicklung und 
gute Kontakte in den Markt. 
„Wir entwickeln kontinuier-
lich neue Lösungen und 
investieren in Forschung 
und Entwicklung für unsere 

Kunden, damit sie die 
immer strengeren Anforde-
rungen an Umweltschutz 
und Sicherheit erfüllen kön-
nen. Dank dieser Anstren-
gungen sind wir heute der 
einzige Produzent, der über 
die Kompetenz und die Res-
sourcen verfügt, Endpro-
dukte für Anwender aus der 
Busin dustrie zu liefern“, 
sagt Pa ckalén. Zu diesen 
Produkten zählen Kompo-
nenten für die Fahrgestelle 
und Rahmen wie Rohre 
und Sonderanfertigungen. 
Stalatube verwendet dabei 

sowohl klassische ferriti-
sche Edelstähle als auch 
Lean Duplex, wodurch 
besonders leichte Busse 
hergestellt werden können. 
Lean-Duplex ist den Materi-
alien C-Stahl und Alumi-
nium nicht nur hinsichtlich 
Lebenszykluskosten, Festig-
keit und Korrosionsbestän-
digkeit überlegen, sondern 
auch in puncto Umwelt-
freundlichkeit. Die Leichtig-
keit des Materials hilft bei 
der Reduzierung der Kraft-
stoffkosten, der Erhöhung 
der Fahrgastkapazität und 
der Verminderung des öko-
logischen Fußabdruckes. 
Auch wenn bislang weltweit 
nur eine relativ geringe 
Anzahl von Bussen aus 
hochfestem Edelstahl gefer-
tigt ist, rechnet Stalatube 
aufgrund der möglichen 
Gewichtseinsparungen mit 
weiterem Wachstum in die-
sem Bereich.

Kernmärkte
Die Produkte des Unterneh-
mens sind mittlerweile für 
eine Reihe von Industrien un-
verzichtbar geworden – ins-
besondere, wenn die Anwen-
dungen in einem korrosiven 
oder anderweitig anspruchs-
vollen Umfeld erfolgen. Dazu 
zählen Maschinenbau, Trans-
port, Bauwesen, alle Formen 
der Prozessindustrie, Energie 
sowie Öl und Gas. „Großpro-
jekte in der Nordsee sind 
gute Beispiele für unser lang-
jähriges Engagement in der 
Öl- und Gasindustrie“, betont 

Packalén. „Stalatube hat 
Hohlprofile aus Edelstahl für 
den Bau mehrerer Ölplattfor-
men geliefert, beispielsweise 
für das aktuelle Johan Sver-
drup-Projekt. Die für dieses 
Projekt gelieferten Produkte 
reichen von mittellangen bis 
zu sehr langen Hohlprofilen. 
Projekte wie dieses zeigen 
klar unsere Fähigkeit, Kom-
plettpakete zu liefern und 
mittels unserer umfangrei-
chen Produktpalette und un-
seres Engagements maßge-
schneiderte Lösungen zu 
entwickeln.“
Stalatube verfügt ebenfalls 
über viele Jahre Erfahrung 
in der Energiebranche, die 
sich durch einen hohen Be-
darf an Edelstahlprodukten 
auszeichnet, vor allem an 
tragenden Bauteilen und 
Maschinenrahmen. Die 
hochfesten Hohlprofile von 
Stalatube sorgen dafür, 
dass diese leichter werden, 

„Wir orientieren uns an den tatsächlichen Bedürfnissen der Kunden und entwickeln 
maßgeschneiderte Lösungen. Als Ergebnis dieser Philosophie verfügen 

wir heute über die weltweit breiteste Palette an hochwertigen 
bautechnischen Produkten.”

Marketing-Direktor Sami Packalén. Fotos (8): Stalatube

Das Laserschneiden ist einer von vielen Services, mit dem Stalatube 
seinen Kunden ermöglicht, die Produkte ganz nach ihren Bedürfnissen 
anzupassen.

Hier steckt viel Stalatube drin: Ein Reisebus des spanischen Herstellers Irizar I-Träger vervollständigen Stalatubes Angebot an bautechnischen Produkten.
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sieren und uns noch stärker 
auf die Herstellung maßge-
schneiderter Produkte zu fo-
kussieren. Ebenso dürfte die 
Tatsache entscheidend sein, 
dass wir auch weiterhin gro-
ßen Wert auf Kundenservice 
und Zuverlässigkeit legen, 
was zwei Schlüsselfaktoren 
im Wettbewerb sind.“
In Verbindung mit einer 
breiten Palette hochqualita-
tiver und innovativer Pro-
dukte bildet dieser Ansatz 
beste Aussichten für eine 
erfolgreiche Zukunft.

Matjaž Matošec

gungen anzupassen – entwe-
der durch die Entwicklung fri-
scher Business-Strategien 
oder durch die Stärkung der 
zentralen Unternehmenswer-
te. Auch wenn er einräumt, 
dass auch Stalatube nicht 
immer völlig immun gegen 
die noch immer andauern-
den Krisen gewesen ist, of-
fenbart Packalén im gleichen 
Atemzug stolz die Geheimnis-
se des Unternehmenserfol-
ges beim Überwinden der 
herausfordernden Zeiten: 
„Unsere Strategie bestand 
darin, noch flexibler zu sein, 
uns noch besser zu speziali-

wahl mit der Modellierungs-
software „Tekla 3D Structure“ 
zur Seite. Pack alén be-
schreibt die Vorteile des inno-
vativen und kreativen Tools: 
„Diese Software ermöglicht 
es unseren Kunden, unsere 
komplette Angebotspalette 
herunterzuladen, ihre Bedürf-
nisse mit unserem Produkt-
sortiment abzugleichen und 
schließlich in der Sicherheit 
der virtuellen Umgebung her-
auszufinden, was für sie in 
einer konkreten Situation am 
besten geeignet ist. Dieses 
zusätzliche Service-Angebot 
kann als ein direktes Ergeb-
nis unserer ausführlichen Ge-
spräche mit Konstrukteuren 
betrachtet werden, die wir 
darüber führten, wie man den 
Gestaltungsprozess mit Edel-
stahl noch besser umsetzen 
könnte. Jetzt, wo das Pro-
gramm erhältlich und voll ent-
wickelt ist, zeigen wir den 
Konstrukteuren und Ingeni-
euren die vielen Vorteile der 
Edelstahlverwendung in ih-
rem Bereich.“

Service und Zuverlässigkeit
Das Wirtschaftsklima und 
der harte Wettbewerb aus 
Asien haben viele Unterneh-
men dazu gezwungen, sich 
an die neuen Marktbedin-
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Rückendeckung 
von oben

Nach einem durchwachse-
nen ersten Quartal scheint 
es auf dem europäischen 
Edelstahlmarkt wieder auf-
wärts zu gehen – wenn auch 
zunächst nur in Trippelschrit-
ten. Endlich scheint der Nik-
kelpreis die Talsohle hinter 
sich gelassen zu haben. 
Zudem kurbeln die Baubran-
che, die Automobilindustrie 
und der Bereich Konsumgü-
ter weiterhin das Wachstum 
an, während aus China die 
niedrigste Ausfuhrmenge von 
Flachprodukten seit Jahren 
registriert wurde.
Natürlich haben die Unter-
nehmen noch mit den Aus-
wirkungen der vergangenen 
Monate zu kämpfen, wie 
etwa  die angekündigten 
Stellenstreichungen bei Ou-
tokumpu zeigen. Umso wich-
tiger ist die Rückendeckung 
von EU-Politikern wie Jean-
Claude Juncker oder auch 
vom Bundestag. Es bleibt zu 
hoffen, dass daraus bessere 
politische Rahmenbedingun-
gen resultieren.

Philipp Isenbart
Chefredakteur
Edelstahl Aktuell

wodurch Material- und Ver-
arbeitungskosten einge-
spart werden können.

Neue Chancen
Einerseits erweitert Stalatu-
be kontinuierlich den Kun-
denkreis in bestehenden 
Märkten, andererseits sucht 
das Unternehmen Chancen 
in gänzlich neuen Industrie-
zweigen. „Zu den interessan-
ten Branchen zählen wir die 
Solarenergie“, verrät Pack-
alén. „Viele Sonnenkraftwer-
ke befinden sich in an-
spruchsvollen Umgebungen 
wie Wüsten, wo die Kombi-
nation aus starken Sand-
stürmen und salzhaltiger 
Meeresluft die perfekten Be-
dingungen für Korrosion bil-
det. Unsere Produkte eignen 
sich perfekt für Konstruktio-

nen, die Sonnenkollektoren 
tragen. Weitere Potenziale 
sehen wir im Projektge-
schäft, insbesondere in den 
Bereichen Meerwasserent-
salzung und Wasserbehand-
lung. Wassermangel ist ein 

Problem, das weltweit auf-
tritt, und zu dessen Lösung 
wir beitragen können.”

Maßgeschneidert
Was ist die Kernkompetenz 
des Unternehmens? „Maß-

geschneidert ist unser Stan-
dard, das ist eindeutig unse-
re Kernkompetenz“, bekennt 
Packalén. „Unsere Technolo-
gie, Expertise und Erfahrung 
stehen zu 100 Prozent unse-
ren Kunden zur Verfügung. 
Wir bieten technische Unter-
stützung, führen die ge-
wünschten Tests durch und 
sorgen für die lückenlose 
Dokumentation gemäß Pro-
jektstandards. Wir beraten 
bei der Auswahl der optima-
len Werkstoffe und schnei-
den Rohre mit unsern Laser-
anlagen auf das gewünschte 
Maß. Bei Kundenprojekten 
übernehmen wir den gesam-
ten Prozess von der Herstel-
lung bis zur Lieferung der 
einbaufertigen Produkte auf 
die Baustelle. Außerdem un-
terstützen wir bei der Suche 

nach der idealen Balance 
zwischen Kosten und Ge-
wicht. Falls unsere Kunden 
Fragen zur Verarbeitung 
oder zum Schweißen haben, 
stehen wir gerne mit Rat und 
Tat zur Seite. Dafür arbeiten 

wir mit renommierten Inge-
nieuren und Architekten zu-
sammen.“

Innovativ und kreativ
Zudem steht Stalatube sei-
nen Kunden bei der Produkt-

„Wir entwickeln kontinuierlich neue Lösungen und investieren in Forschung und 
Entwicklung für unsere Kunden, damit sie die immer strengeren Anforderungen 

an Umweltschutz und Sicherheit erfüllen können.“

Stalatube-Produkte für die Transportindustrie

Viele Ölplattformen in der Nordsee sind aus Edelstahl-Hohlprofi len von Stalatube gebaut.

Gekantete Profi le

www.kci-world.com/kci-events

NOV 29-
DEC 1

Valve World Conference & Expo
Düsseldorf, Germany

www.valveworldexpo.com

Pump Summit
Düsseldorf, Germany

www.pumpsummit.com

NOV
29-30

www.ssw-americas.com

Stainless Steel World
Conference & Expo Americas

Houston, TX, USA
NOV
9-10

NOV
9-10Conference & Expo

www.managingagingplants.com

Managing Aging Plants
Conference & Expo Americas

Houston, TX, USA

OCT
12-13www.duplex-world.com

Duplex World Seminar & Summit
Düsseldorf, Germany

FUGITIVE
EMISSIONS

SUMMIT
CH I N A

Fugitive Emmissions Summit
China

Shanghai International 
Convention Center

SEPT
20-21

Pump Summit Americas
Houston, TX, USA

www.pumpsummitamericas.com

JUNE
13-14

JUNE
13-14

Fugitive Emissions Summit
Americas

Houston, TX, USA
www.fugitive-emissions-summit.com

MAY 31- 
JUNE 1

Conference & Expo
Japan 2016

Managing Aging Plants
Conference & Expo Japan 

Tokyo, Japan
www.plantenmei.com

Events 2016
Our KCI live team organises targeted events, both globally and regionally, where professionals can meet and exchange ideas and information. 

These platforms include conferences, summits, seminars, exhibitions, master classes and plant tours, often augmented with social events.


